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Die ,,Netzwerkerin*

Volksbank Mittelhessen startet neuen Service in Marburg

Ein groBes personliches Netz-
werk kann sehr hilfreich sein.
Das merken viele Menschen
spétestens beim ersten Umzug.
Mit kompetenter und tatkrafti-
ger Unterstiitzung lassen sich
die kleinen und groBen He-
rausforderungen des Lebens
oftmals besser bewiltigen.

Doch Hand aufs Herz: Wie viele
Kontakte zihlen Sie zu Threm
personlichen Netzwerk? 100, 200
oder vielleicht sogar 500 Men-
schen? Wie wire es mit weit mehr
als 300 0007?

Mit der ,Netzwerkerin“ geht die
Volksbank Mittelhessen vbllig
neue Wege. Dieses Angebot macht
die genossenschaftliche Idee der
gemeinsamen Stidrke erlebbar.
Was einer allein nicht schafft,
das schaffen viele! Dieser Grund-
satz des Griindervaters Friedrich
Wilhelm Raiffeisen wird in der
»Netzwerkerin“ lebendig. Zum
Vorteil aller Mitglieder und Kun-
den stellt die Volksbank Mittel-
hessen ihr gesamtes Netzwerk zur
Verfligung. Dazu gehoren 333 000
Kunden, darunter 21 000 gewerb-
liche Kunden, 193 000 Mitglieder,
1 300 Mitarbeiter, mehr als 1 000

»Netzwerkerin® Kim Winterhoff.
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Vereine und beste Kontakte in die
ganze Region.

,Ich lése Thr Problem, ohne es
vorher zu kennen../, wettet die
,Netzwerkerin“ Sie heifst Kim
Winterhoff, ist 22 Jahre alt, ge-
lernte Bankkautfrau und gebiirtig
aus Marburg-Wehrda. Von ihrem
stilvoll eingerichteten ,Wohn-
zimmer"“ in der Volksbankfiliale
Marburg-Mitte aus will sie bei
Anliegen fernab vom Bankge-
schéft vermitteln und ihre Unter-
stlitzung anbieten.

Geht es um bezahlbaren Wohn-
raum in der Universitdatsstadt
Marburg, um einen Kita-Platz
oder die Suche nach dem besten
Handwerker - Kim Winterhoff
stellt die notwendigen Kontakte
her, legt sich fiir die Mitglieder
und Kunden ins Zeug und bietet
Losungen an. Dabei greift sie
auch auf ein umfangreiches digi-
tales Netzwerk zuriick. So ist sie
selbstverstandlich iiber neue Me-
dien wie Instagram oder iiber die
Website  www.vb-mittelhessen.
de/netzwerker erreichbar.
,Grundséitzlich wollen wir an
diese Dienstleistung kein Preis-
schild kleben. Schlielich geht
es uns in erster Linie darum, die
Idee der genossenschaftlichen
Stirke gerade bei der jungen
Zielgruppe noch bekannter zu
machen. Wenn wir mit unserer
Vermittlung erfolgreich  sind,
lassen wir den Kunden entschei-
den, ob ihm die Hilfe etwas wert
war oder nicht®, erldutert Dr. Lars
Witteck, Generalbevollméchtig-
ter der Volksbank Mittelhessen.
,In Giefien haben wir bereits sehr
gute Erfahrungen gemacht. Wir
glauben, dass sich auch in der
Universititsstadt Marburg sehr
viele Menschen, die zum Bei-
spiel gerade zugezogen sind, eine
solche Unterstiitzung wiinschen.
Ich driicke daher unserer neuen
Netzwerkerin fiir den Start alle
Daumen.



